FISA DISCIPLINEI

1. Date despre program

1.1 Institutia de Invatdmant superior

UNIVERSITATEA "OVIDIUS” DIN CONSTANTA

1.2 Facultatea

DREPT SI STIINTE ADMINISTRATIVE

1.3 Departamentul

DREPT

1.4 Domeniul de studii DREPT
1.5 Ciclul de studii LICENTA
1.6 Programul de studii DREPT
1.7 Anul universitar 2023-2024
2. Date despre disciplina
2.1 Denumirea disciplinei Drept comercial II
2.2. Cod disciplina D.D.3.6.57
2.3 Titularul activitatilor de Prof. univ. dr. Gabriel Mihai
curs
2.4 Titularul activitatilor de Prof. univ. dr. Gabriel Mihai
seminar Lect. univ . dr. Maria Cazanel

Lect.univ.dr. Gabriel Grigore
2.5 Anul de studiu 2.6 I | 2.7 Tipul de EX | 2.8 Regimul DS/DI
I III | Semestrul evaluare Examen disciplinei*

11

* DF—discipline fundamentale, DD—discipline in domeniu, DS—discipline de specialitate, DC—discipline
complementare DI-disciplina obligatorie, DO- disciplind optionala (la alegere)
3. Timpul total estimat (ore pe semestru al activititilor didactice)
3.1 Numar de ore activitati directe pe 3 din care: 3.2 2 3.3 seminar 1
saptamana curs
3.4 Total ore activitati directe pe 42 din care: 3.5 28 3.6 seminar 14
semestru curs
3.7 Total ore studiu individual 58
Distributia fondului de timp Ore
Studiul dupad manual, suport de curs, bibliografie si notite 28
Documentare suplimentara in bibliotecd, pe platformele electronice de specialitate si pe teren 20
Pregitire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii si eseuri 7
Tutorial 1
Examindri 2
Alte activitati -
3.8 Total ore pe semestru 42+58
3.9 Numarul de credite 4

4. Preconditii (acolo unde este cazul)

4.1 de curriculum * nu este cazul

4.2 de competente * nu este cazul

5. Conditii (acolo unde este cazul)

5.1 de desfdsurare a cursului Sala de curs dotata cu tabla, videoproiector, laptop.

5.2 de desfasurare a Sala de seminar dotata cu tabla, videoproiector, laptop.

seminarului




6. Competentele specifice acumulate

C 1 Cunoasterea, intelegerea conceptelor, teoriilor si metodelor de baza ale dreptului comercial (in special) si
ale stiintelor juridice (in general)

- C 2 Utilizarea conexiunilor logice cu alte domenii stiintifice fundamentale conexe.

- C 3 Integrarea inter si transdisciplinara a cunostintelor specifice domeniului.

Competente
profesionale

CT 1 Realizarea responsabila si eficienta a sarcinilor aferente profesiilor din domeniu cu
respectarea principiilor de eticd profesionala.

- CT 2 Identificarea rolului dintr-o echipa si preluarea responsabilitdtilor corespunzatoare
profilului profesional si personal.

- CT 3 Dezvoltarea capacitatii de reflectie critic-constructiva asupra propriului nivel de
pregatire profesionald in raport cu standardele profesiei.

Competente
transversale

7. Obiectivele disciplinei (reiesind din grila competentelor specifice acumulate)

7.1 Obiectivul general al Transmiterea si insusirea notiunilor de baza ale dreptului comercial
disciplinei
7.2 Obiectivele specifice | - Familiarizarea studentilor cu opiniile de actualitate exprimate in literatura

de specialitate privind institutiile studiate

- Stimularea géndirii critice

- Dobéandirea (de catre studenti) a capacitatii de analiza a structurii interne a
unei norme juridice

- Dobéandirea (de catre studenti) a capacitatii de interpretare a unei norme
juridice (potrivit metodelor de interpretare studiate)

- Formarea aptitudinilor de comunicare in cadrul activitdtilor de seminar

8. Continuturi

8.1 Curs Metode de predare Numir ore alocate
Cursul 1 OBLIGATIILE 2 ore

1. Originea si evolutia istorica a institutiei obligatiilor

2. Notiunea juridicd de obligatiilor L L Prelegerea

3. Izvoarele obligatiilor intensificata;

L L teorie/jurisprudenta

. 2
L L problematizarea ore

Cursul 2 OBLIGATIILE COMERCIALE
1.0bligatiile comerciale notiune

2. Dobanda comerciala

Cursul 3:CONTRACTUL 2 ore
1. Contractul-principalul izvor al obligatiilor
2. Incheierea contractelor comerciale

Cursul 4:CONTRACTELE COMERCIALE SPECIALE I 2 ore

1. Contractul de vanzare-cumparare comerciala

Cursul 5 2 ore
CONTRACTELE COMERCIALE SPECIALE 11

1. Contractul de mandat commercial
2. Contractul de agentie

3. Contractul de comision comercial
4. Contractul de intermediere




Cursul 6 CONTRACTELE COMERCIALE SPECIALE
I
1. Contractul de report

2. Contractul de cont curent
3. Contractul de gaj comercial

Cursul 7. CONTRACTE COMERCIALE SPECIALE IV
1. Contractul de furnizare

2. Contractul de expeditie

3. Contractul de asociere in participatie
4. Contractul de mentenanta

5. Contractul de antepriza

2 ore

Cursul 8 : CONCURENTA COMERCIALA
1. Concurenta comerciala
2. Felurile concurentei comerciale
3. Concurenta comerciala neloiala
4. Practici restrictive de concurenta

2 ore

Cursul 9 TITLURILE COMERCIALE DE VALOARE

1. Notiunea, caracteristicile si clasificarea titlurilor de credit.
2. Cambia

3. Biletul Ia ordin .

4. Cecul

2 ore

Cursul 10. PROCEDURA ACHIZITIILOR PUBLICE
1. Notiune,principii,operatiuni
2. Procedura de atribuire
3. Contractul de achizitii publice
4. Contenciosul achizitiilor publice

2 ore

Cursul 11 PROCEDURA INSOLVENTEI
SOCIETATILOR COMERCIALE 1
1. Incapacitatea de plata

2. Participantii la procedura insolventei
3. Deschiderea procedurii si efectele sale
4. Reorganizarea

2 ore

Cursul 12 PROCEDURA INSOLVENTEI
SOCIETATILOR COMERCIALE II

5. Falimentul

6. Inchiderea procedurii insolventei

2 ore

Cursul 13 PROCEDURI DE SOLUTIONARE
A LITIGIILOR COMERCIALE 1
1. Consideratii introductive privind procedurilor speciale
2. Ordonanta presedintiala
3. Oferta de plata.
4. Procedura arbitralad

2 ore

Cursul 14 PROCEDURI DE SOLUTIONARE
A LITIGIILOR COMERCIALE IT

1. Ordonanta de plata

2 ore

2 ore

Bibliografie

-Andra-Teodora Stanescu, Drept Comercial. Contracte
profesionale, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2018.
-Gheorghe Piperea, Contracte si Obligatii comerciale,
Ed.C.H.Beck, Bucuresti,2019.




-Gheorghe Piperea, Drept Comercial, Teoria generald,
intreprinderea si insolventa, Ed. C.H.Beck, Bucuresti, 2020.
-Vasile Nemes, Gabriela Fierbinteanu, Dreptul Contractelor
Civile si Comerciale, ed. a 2-a, Ed.Hamangiu, Bucuresti, 2022
-Radu Bufan, Tratat practic de insolventd, Ed. Hamangiu,
Bucuresti, 2022

-Adriana Alméasan, Dreptul Concurentei, ed. a 2-a revazuta si
adaugita, Ed. Hamangiu, Bucuresti, 2021

Monica Amalia Ratiu, Dreptul Achizitiilor Publice, Ed.
Universul Juridic, Bucuresti, 2022

- Monica Amalia Ratiu, Achizitiile Publice, Legislatie si
Index, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2023

8.2 SEMINAR

Metode de predare Observatii

1. Dobanda comerciala- modalitati practice

expunere, dialog 2 ore

dezbatere in grup;

2. Regimgl j?ridic al contractului de vanzare cumparare studiul de caz; 2 ore
comerciald problematizarea
3. Obligatiile partilor in contractul de cont curent si 2 ore
contractul de report
4. Contractele de mandat si comision comercial- aspect 2 ore
teoretice si practice
5. Contractele speciale de furnizare si antreprizd — 1 ora
aspecte teoretice si practice
6. Practici restrictive de concurentd comerciala 1 ora
7. Probleme practice in procedura achizitiilor publice 1 ora
8. Reorganizarea societdtii comerciale in cadrul 1 ora
procedurii insolventei —studii de caz
9. Procedura falimentului societatii comerciale- studii 1 ora
de caz
10. Procedura ordonantei de plata 1 ora
9. Coroborarea continuturilor disciplinei cu asteptarile reprezentantilor comunititii epistemice,
asociatiilor profesionale si angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului
Determinarea unei atitudini analitice a cursantilor, bazatd pe o temeinica insusire la nivel
teoretic a conceptelor si proceselor juridice, pe rigoare procedurala, ordine institutionala si
cunoagterea corecta a instrumentelor de aplicare a teoriei juridice 1n practica judiciara.
10. Evaluare
Tip activitate 10.1 Criterii de evaluare | 10.2 Metode de evaluare 10.3 Pondere din nota finala

10.4 Curs Notele obtinute la testele | EXAMEN SCRIS

periodice sau partiale

Nota acordatd pentru
frecventa si conduita la
activitati /seminarii

Notele acordate pentru
participarea la cercuri
stiintifice si/sau

80 %




Iconcursuri profesionale

Nota acordata la
examinarea finala

Alte note

10.5 Seminar

Nota acordata pentru frecventa si conduita
la activitati

Notele acordate pentru temele de casa,

referate, eseuri
20%

, traduceri, studii de caz

20%

Media notelor acordate la seminar / lucrari practice

10.6 Standard minim de
performanta

- cunoasterea in proportie de 80 % a informatiei
predate la curs;
- activitate la seminar de 20 %.

Data completarii
19.09.2023

Data avizarii In Consiliul
Departamentului Drept
25.09.2023

Titular de curs Titular de seminar

Prof.univ.dr.Gabriel Mihai Prof. univ. dr. Gabriel Mihai
Lect. univ . dr. Maria Cazanel
Lect.univ.dr. Gabriel Grigore

Director de Departament,

Prof.univ.dr. Florica Brasoveanu

Data aprobarii in Consiliul FDSA

29.09.2023




